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DESTINATARIOS

Pessoas diretamente envolvidas na atividade de
distribuicao de seguros (PDEADS), bem como
outros interessados em aprofundar os temas
abordados no curso.

METODOLOGIA: e-learning

Permite o estudo em qualquer dia ou hora e
possibilita 0 acesso através de qualquer
computador ou dispositivo mével.

DURAGAO:
15 horas (tempo estimado de autoestudo)

PRECO:
Associados APB: 96 € Tabela Geral: 110 €

OBJETIVOS

No final deste Curso, os participantes deverao ser
capazes de:

« |dentificar as principais razdes pelas quais os
clientes devem poupar para a sua reforma e
conhecer como as solugdes seguradoras de

PROGRAMA

1.

Porque poupar para a reforma
* A importancia da poupanca para a reforma

* As principais solugdes seguradoras para
financiamento da reforma

. ) 2. Como planear a reforma
reforma podem ser um veiculo eficaz para o seu
financiamento. * Breves conceitos de célculo financeiro
- . _ * A Seguranga Social Portuguesa
* Reconhecer as caracteristicas do sistema publico gurang g
de reforma da Seguranga Social e realgar o papel » O papel do distribuidor de seguros no
do distribuidor de seguros no planeamento do planeamento da reforma
periodo de reforma dos clientes. 3. Porque poupar
« |dentificar oportunidades de negécio na * A importancia da poupanca
d|§tr|bU|9ao de solggoes segurngras de poupanca * As principais solugdes seguradoras de poupanga e
e investimento a clientes bancérios que vao ao investimento
encontro das suas caracteristicas, necessidades e
preferéncias. 4. Como identificar oportunidades de negécio na
distribuicao de solu¢des seguradoras de
* Reconhecer as novas gamas de solugdes poupanga e investimento
seguradoras d|spon|ve|s no mfarcado como - Uma solugo para cada cliente
resposta a novos riscos que vao surgindo na vida
dos clientes particulares e empresariais. * Os “detonadores” de negécio
5. Novas gamas de solugdes seguradoras

* Seguros de Protecdo de Pagamentos

» Seguros de Ciber-riscos

Q). EBTN

EUROPE \\u\\m\x & FINANCIAL
SERVICES TRAINING ASSOCIVTION Al

Pedidos de Cancelamento:

S0 poderéo dar origem ao reembolso total do valor pago, quando recebidos até 5 dias Uteis antes da data de inicio do curso. A partir
deste prazo, a inscrigdo sera paga na totalidade, podendo, no entanto, o participante ser substituido por outro;

« Deveréo ser efetuados por e-mail e rececionados pelo IFB dentro do prazo acima estabelecido.
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