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COMO IDENTIFICAR OPORTUNIDADES DE
NEGOCIO NA DISTRIBUIGAO DE SEGUROS
DE RISCO A CLIENTES BANCARIOS

Descubra um novo horizonte no sector de seguros! Este
curso de e-learning é pensado para profissionais de
distribuigao de seguros e interessados no ramo. N Em linha com os
Em apenas 5 horas, abordaremos temas essenciais requisitos estabelecidos
como a protegdo do cliente bancario, a oferta de seguros | Lot REE IO EL

. " . : . Lei 7/2019, de 16 de
de risco, o ciclo de vida do cliente e os catalisadores de

P " B i janeiro, em matéria de
negocios. Adquira conhecimentos praticos para formagao continua

identificar oportunidades alinhadas as necessidades e
s clientes. Esteja a frente no mercado.
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DESTINATARIOS

Pessoas diretamente envolvidas na atividade
de distribuicao de seguros (PDEADS), bem
como outros interessados em aprofundar os
temas abordados no curso.

METODOLOGIA: e-learning

Permite o estudo em qualquer dia ou hora e
possibilita 0 acesso através de qualquer
computador ou dispositivo mével.

DURAGCAO: 5 horas (tempo estimado de
autoestudo)

PRECO:
Associados APB: 60 € Tabela Geral: 69 €

A frequéncia dos trés cursos, perfazendo as 15
horas de formagao obrigatéria tem o seguinte

prego:
Associados APB: 130 € Tabela Geral: 150 €

OBJETIVOS

Proporcionar aos formandos competéncias que
Ihes permitam identificar oportunidades de
negocio na distribuicao de seguros de risco a
clientes bancarios que vao ao encontro das suas
necessidades e preferéncias.

COMPLEMENTE A SUA FORMAGAO

Para cumprir as 15 horas definidas, a
formacgao pode ser complementada com os
seguintes cursos:

+ Como gerir situagdes “dificeis” na
distribuigdo de seguros (5 horas)

+ Vantagens fiscais da contratagao de
seguros (5 horas)

PROGRAMA

1. Aimportancia dos seguros na protegao
dos clientes bancarios

2. A oferta de seguros de risco
3. Ociclo de vida do cliente bancario

4. Os ‘detonadores’ de negécio

Pedidos de Cancelamento:

IFB FORMAGAOQ INTERMEDIA

S0 poderéo dar origem ao reembolso total do valor pago, quando recebidos até 5 dias Uteis antes da data de inicio do curso. A partir

deste prazo, a inscri¢do seré paga na totalidade, podendo, no entanto, o participante ser substituido por outro;

« Deverao ser efetuados por e-mail e rececionados pelo IFB dentro do prazo acima estabelecido.



